




























































































































































































































































































































































































































































































e-marketing & e-commerce
Doper ses ventes

Pourvendre directement en ligne ou attirer des visiteurs dans votre commerce
physique, un site Internet bien concu, une présentation des produits ou
services efficace, des offres commerciales bien pensées sont essentiels.

Il s'agit ensuite d'adopter la stratégie de référencement adaptée pour
améliorer la visibilité de votre offre et donc générer du trafic sur votre site,
la finalité étant d'impulser a votre chiffre d'affaires une courbe ascendante.
Et, parce que les internautes sont volages, il faut aussi mesurer I'efficacité
du travail accompli pour corriger, adapter et améliorer votre offre sur le Web.

L Vendre en ligne ou attirer clients et prospects dans votre commerce.

L | Enjeux, besoins, étapes de la création du site, solution technique adaptée.

L | Reférencement naturel et payant, réseaux sociaux, stratégie de linking et
partenariats.

L] Surveiller votre communication, calculer le RO, refondre votre site.

, jeune directrice de l'agence CERA Interactive basée a
Strasbourg depuis 2010, est une spécialiste de la création de sites
Web et de la communication. Les clients de son agence sont des
PME aux problématiques locales, auxquelles sont apportées des
solutions de développement commercial adaptées a leur taille et a
leur budget. Elle donne également des conférences & la CCl d'Alsace
pour un public de jeunes entreprises.
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